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Sevilla, 27 de octubre de 2022 

Tier1 Technology, S.A. (en adelante “Tier1”, la “Sociedad” o el “Emisor”), en virtud de lo previsto en el 

artículo 17 del Reglamento (UE) nº 596/2014 sobre abuso de mercado y en el artículo 227 del texto 

refundido de la Ley del Mercado de Valores, aprobado por el Real Decreto Legislativo 4/2015, de 23 de 

octubre, y disposiciones concordantes, así como en la Circular 3/2020 del segmento BME Growth de BME 

MTF Equity, pone en conocimiento del mercado la siguiente información financiera del primer semestre 

de 2022: 

1. Informe de seguimiento de los Estados Financieros del primer semestre de 2022. 

2. Informe de Revisión Limitada del auditor de la Sociedad, KPMG Auditores S.L., correspondientes a los 

estados financieros intermedios consolidados, a 30 de junio de 2022. 

3. Estados financieros intermedios consolidado a 30 de junio de 2022, de Tier1 y sociedades 

dependientes, junto a sus notas explicativas. 

4. Información financiera de carácter individual de Tier1 correspondiente al primer semestre de 2022. 

De conformidad con lo dispuesto en la citada Circular 3/2020 se indica que la información comunicada por 

la presente ha sido elaborada bajo la exclusiva responsabilidad de la Sociedad y sus administradores. 

Atentamente, 

 

Eduardo Fuentesal Ñudí 

Presidente del Consejo de Administración 



INFORME DE SEGUIMIENTO ESTADOS FINANCIEROS INTERMEDIOS

ENERO - JUNIO 2022

“Si quieres llegar rápido,
camina solo.
Si quieres llegar lejos, 
camina en grupo”

#SOMOSUNO



Aviso Legal

El presente documento (“la Presentación”) y la información contenida en la misma, se presenta por parte de Tier1 (“la Sociedad”)
únicamente a efectos informativos. Estos materiales no deben ser considerados como sustitutivos del ejercicio de un juicio independiente y
bajo ninguna circunstancia deberán ser considerados como una oferta de venta o como una solicitud de oferta para comprar ningún valor, ni
son una recomendación para vender o comprar valores. La información contenida en la Presentación cumple con la normativa actual del
segmento BME Growth de BME MTF Equity.

Cualquier decisión de inversión debe ser tomada sobre la base de una revisión independiente de la información pública disponible por parte
de un potencial inversor.

La información contenida en la Presentación no es completa y debe ser examinada en conjunto con la información disponible de la Sociedad
en su página web (https://www.tier1.es) , así como en la página web del BME Growth ( https://www.bmegrowth.es ). La información de la
Presentación y las opiniones que se realicen se han de entender realizadas en la fecha de la Presentación y están sujetas a cambios sin previo
aviso. No se pretende proporcionar, y así ha de entenderse, un análisis completo y comprensivo de la situación comercial o financiera de la
Sociedad, ni de su proyección futura. Además, la información contenida en la Presentación no ha sido verificada independientemente, a
excepción de los datos financieros extraídos de la auditoría de la Sociedad y de información de compañías de análisis independiente. En este
sentido, determinada información financiera incluida en la Presentación podría no estar auditada, revisada o verificada por un auditor
externo independiente tal y como se indica a continuación, además de haber podido ser redondeada o suministrada por aproximación por lo
que algunas cantidades podrían no corresponderse con el total reflejado. Ni la Sociedad ni ninguna otra persona se encuentra obligada a
actualizar o mantener actualizada la información contenida en la Presentación ni a informar de cualquier cambio y cualquier opinión
expresada en relación a la misma está sujeta a cambios sin notificación previa.

La comprobación de los datos efectuada del ejercicio 2022 ha sido objeto de una auditoría completa por parte del auditor de la Sociedad
KPMG Auditores S.L.
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1. Crecimiento de ventas. Muy superiores a niveles prepandemia.

2. Mejor Mix de ventas. Producto Software.

3. Crecimiento en el sector Comercio (estratégico).

4. Mayores ingresos recurrentes (50% de la Cifra de negocios.)

5. Solvencia.

6. Posición financiera neta positiva.

7. Continuidad en retribución a los accionistas.

ASPECTOS MÁS DESTACADOS
DEL PRIMER SEMESTRE DE 2022
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1. Fuerte crecimiento acumulado de ventas.

2. Generación (EBITDA) más del doble del nivel prepandemia.

3. Margen EBITDA del 12,6% (23,5% para Producto Software). 

4. Beneficios más que doblan importes de prepandemia.

5. Resultados sin recurrencia altos en primer semestre de 2021.

(Miles €) 1S 2022 1S 2021 1S 2020 1S 2019

CIFRA DE NEGOCIOS (CdN) 8.672 8.270 5.834 4.618

EBITDA (*) 1.094 1.292 515 493

Resultado atribuido a sociedad dominante 593 784 272 250

(*) Beneficios de Explotación más Amortizaciones

Crecimiento de ventas
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1. Crecimiento acumulado del 88% sobre el primer semestre de 2019 (prepandemia)

2. Crecimiento de ventas del 5% sobre 2021 (absorbida caída en Otros)

3. Máxima venta histórica en un semestre

4. Incorporaciones al perímetro en 2021 (Compudata y CPI)

(Miles €) 1S 2022 1S 2021 1S 2020 1S 2019

Producto Software 3.745 2.838 1.610 1.461

Infraestructuras 3.625 3.729 3.521 2.471

Otros 1.303 1.702 702 687

TOTAL 8.672 8.270 5.834 4.618

Cifra de negocios
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1. Crecimiento sostenido en Producto Software. Prioridad estratégica. 

2. Crecimiento del 256% sobre niveles prepandemia, 32% en Producto Software respecto 2021.

3. Incorporaciones de Producto Software  de Compudata y CPI en 2021.

Cifra de negocios

1S 2019 1S 2020 1S 2021 1S 2022

1.461
1.610

2.838

3.745

PRODUCTO SOFTWARE 

(Miles €) 
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Mejor Mix de ventas

1. Incremento de Ingresos basados en Producto Software. 

2. Fidelización de clientes.

3. Recurrencia de ingresos.

4. Producto Software aporta mayores márgenes.

(Miles €) 1S 2022 1S 2021 % Incr

Producto Software 3.745 2.838 32%

Infraestructuras 3.625 3.729 -3%

Otros 1.303 1.702 -23%

TOTAL 8.672 8.270 5%
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Mejor Mix de ventas

Producto Software
43%

Infraestructuras
42%

Otros
15%

1S 2022
Producto Software

34%

Infraestructuras
45%

Otros
21%

1S 2021
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Ventas por sectores

1. Crecimiento en todos los segmentos del sector privado

2. Crecimiento del 14% en el sector Comercio  y distribución. Prioridad estratégica.

3. Sector Comercio y distribución representa 2/3 de la Cifra de negocios.

4. Descenso en el sector público. Menor interés estratégico

(Miles €) 1S 2022 1S 2021 % Incr

Sector Privado 7.615 6.457 18%

Comercio y distribución 5.566 4.892 14%

Industria y servicios 1.971 1.488 33%

Resto 78 77 1%

Sector Público 1.057 1.813 -42%

TOTAL 8.672 8.270 5%
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Ventas por sectores

Comercio y distribución
64%

Industria y 
servicios

23%

Resto
1%

Sector Público
12%

1S 2022

Comercio y distribución
59%

Industria y 
servicios

18%

Resto
1%

Sector Público
22%

1S 2021
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Ingresos recurrentes

1. Fuerte crecimiento de los ingresos recurrentes.

2. Los ingresos recurrentes representan la mitad de la Cifra de negocios.

3. Crecimiento del 30% del recurrente de Producto Software.

(Miles €) 1S 2022 1S 2021 % incr.

Producto Software 3.048 2.621 30%

Infraestructura 4.512 2.822 60%

Otros 1.090 703 55%

TOTAL 9.010 6.146 47%

Importes anualizados
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Balance sólido y solvente

1. Activos Corrientes representan el 72% del Activo Total.

2. Solvencia. Patrimonio Neto representa 44% del Activo Total.

(Miles €) 1S 2022 1S 2021
Activos No corrientes 3.643 3.773
Activos corrientes (sin efectivo) 6.921 5.924

Efectivo y otros activos líquidos 2.597 2.905

TOTAL 13.161 12.602

Patrimonio neto 5.772 5.585

Pasivos no corrientes 2.010 2.267

Pasivos corrientes 5.379 4.750

TOTAL 13.161 12.602
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Posición financiera

(Miles €) 1S 2022 1S 2021

Efectivo 2.597 2.905

Deuda bancaria corto plazo -199 -130

Deuda bancaria largo plazo -596 -660

Deuda blanda corto plazo -90 -92

Deuda blanda largo plazo -754 -703

Total deuda -1.639 -1.586

Exceso de efectivo sobre deuda 958 1.320

1. Significativa liquidez 

2. Deuda blanda. Organismos. A muy largo plazo sin intereses

3. Posición financiera neta positiva
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RELACIÓN CON INVERSORES Y ACCIONISTAS

ir@tier1.es

Tel. 954 467 690

C/ Boabdil, 6

41900, Camas (Sevilla)



FIRST HALF 2022 RESULTS 

“If you want to go fast, 
walk alone. 
If you want to go far,
walk in a group.”

#SOMOSUNO



Disclaimer

This document (“the Presentation”) and the information contained therein are presented by Tier1 (“the Company”) for informational purposes only. These
materials should not be considered as a substitute for the exercise of independent judgment and under no circumstances should they be considered as an
offer to sell or as a solicitation of an offer to buy any security, nor are they a recommendation to sell or buy securities. The information contained in the
Presentation complies with the current regulations of the BME Growth segment of BME MTF Equity.

Any investment decision must be made on the basis of an independent review of publicly available information by a potential investor.

The information contained in the Presentation is not complete and must be examined in conjunction with the information available from the Company on its
website (https://www.tier1.es), as well as on the BME Growth website (https: //www.bmegrowth.es). The information in the Presentation and the opinions
made are to be understood as made on the date of the Presentation and are subject to change without prior notice. It is not intended to provide, and so
should be understood, a complete and comprehensive analysis of the commercial or financial situation of the Company, or of its future projection.
Furthermore, the information contained in the Presentation has not been independently verified, with the exception of the financial data obtained from the
Company's audit and information from independent analysis companies. In this sense, certain financial information included in the Presentation may not be
audited, reviewed or verified by an independent external auditor as indicated below, in addition to having been rounded or supplied by approximation, so
that some amounts may not correspond with the total reflected. Neither the Company nor any other person is obliged to update or keep the information
contained in the Presentation up to date or to report any change, and any opinion expressed in relation to it is subject to change without prior notice.

The verification of the data carried out for the year 2022 has been the subject of a complete audit by the auditor of the Company KPMG Auditores, S.L.
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1. Sales increase. Higher than pre-pandemic level.

2. Better sales mix. Software Product.

3. Increase in Retail sector (Strategic).

4. Higher recurrent revenues (50%  of turnover).

5. Positive Net financial position. 

6. Sustained dividend policy.

HIGHLIGHTS 
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1. Strong accumulated sales growth.

2. EBITDA level double the pre COVID figures.

3. EBITDA margin of 12.6% (23.5% for Own Software). 

4. Net profit more than double pre COVID amounts.

5. High level of non recurrent results in first half of 2021.      

(K €) 1H 2022 1H 2021 1H 2020 1H 2019

TOTAL REVENUE 8,672 8,270 5,834 4,618

EBITDA (*) 1,094 1,292 515 493

Parent company net profit 593 784 272 250

(*) Operating results plus amortsation

Sales increase
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1. Cumulative growth of 88% over the first half of 2019 (pre COVID).

2. Sales growth of 5% over 1H2021 (absorbed revenue decrease in “Others”).

3. Maximum historic sales level in one semester.

4. Consolidation perimeter additions in 2021: Compudata and CPI Portugal.

(k €) 1H 2022 1H 2021 1H 2020 1H 2019

Software Product 3,745 2,838 1,610 1,461

Infrastructures 3,625 3,729 3,521 2,471

Others 1,303 1,702 702 687

TOTAL 8,672 8,270 5,834 4,618

Turnover
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1S 2019 1S 2020 1S 2021 1S 2022

1.461 1.610

2.838

3.745

SOFTWARE PRODUCT 

Turnover

(k €) 

1. Sustained growth in software product. Strategic priority. 

2. Growth of 256% on pre COVID levels, +32% in compared to 1H2021.

3. Incorporation of Compudata and CPI Software in 2021.
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Better sales mix

1. Revenue increase based in Software Product.

2. Client loyalty.

3. Revenue recurrence.

4. Software Product provides higher margins. 

(k €) 1H 2022 1H 2021 % Incr.

Software Product 3,745 2,838 32%

Infrastructures 3,625 3,729 -3%

Others 1,303 1,702 -23%

TOTAL 8,672 8,270 5%
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Better sales mix

Software Product
43%

Infrastructures
42%

Others
15%

1H 2022
Software Product

34%

Infrastructures
45%

Others
21%

1H 2021
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Sales by client sector

1. Growth in all private sector segments.

2. Retail and Distribution sector: 14% growth. Strategic priority.

3. Retail and Distribution Sector represents 2/3 of the Turnover.

4. Decrease in the public sector. Low strategic interest.

(k €) 1H 2022 1H 2021 % Incr

Private Sector 7,615 6,457 18%

Retail and Distribution 5,566 4,892 14%

Industry and Services 1,971 1,488 33%

Others 78 77 1%

Public Sector 1,057 1,813 -42%

TOTAL 8,672 8.270 5%
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Retail and Distribution
64%

Industry and 
Services

23%

Others
1%

Public Sector
12%

1H 2022
Retail and Distribution

59%

Industry and 
Services

18%

Others
1%

Public Sector
22%

1H 2021
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Recurrent revenues

1. Strong growth in recurrent revenues.

2. Recurrent revenues accounts for over half of turnover.

3. Software Products recurrent revenues growth by 30%.

(k €) 1H 2022 1H 2021 % incr.

Software Product 3,048 2,621 30%

Infrastructure 4,512 2,822 60%

Others 1,090 703 55%

TOTAL 9,010 6,146 47%

Annualised  amounts
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Strong and financially sound balance sheet

1. Current Assests represent 72% of Total Assets.

2. Solvency. Net Equity represents 44% of Total assets.

(K €) 1H 2022 1H 2021
Non current assets 3,643 3,773
Current assets (without cash) 6,921 5,924

Cash and Other liquid assets 2,597 2,905

TOTAL 13,161 12,602

Net Equity 5,772 5,585

Non current liabilities 2,010 2,267

Current liabilities 5,379 4,750

TOTAL 13,161 12,602
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Financial position

(K €)
1H 2022 1H 2021

Cash 2,597 2,905

Short Term Bank Debt -199 -130

Long Term Bank Debt -596 -660

Short Term Soft Debt -90 -92

Long Term Soft Debt -754 -703

Total Debts -1,639 -1,586

Cash excess over debts 958 1,320

1. Significant liquidity level. 

2. Soft condition Government debt: long term and very low interest-rate.

3. Positive net financial position.
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INVESTOR RELATIONS AND SHAREHOLDERS

ir@tier1.es
Tel. 954 467 690

C/ Boabdil, 6

41900, Camas (Sevilla)












































































































































